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Bonjour, Bienvenue a XMPie.

La vidéo porte sur la nouvelle fonctionnalité de
produit « Kit » de uStore.

XM
PIE

ACareAR Campany

XMPie StoreFlow Training

uStore Kit Products
Overview

Les Kits dans uStore peuvent étre configurés de
plusieurs fagons - et je vais vous en faire la
démonstration dans les vidéos suivantes - maisily a
deux types fondamentaux de kits qui démontrent a
guel point le produit est utile.

Le premier est le Kit Classique ou certains produits
sont toujours vendus ensemble. - Par exemple, un kit
nouvel employé contenant une brochure
d'information sur I'entreprise, des cartes de visite,
une brochure sur les avantages sociaux, etc.

Ce type de kit est utile parce qu'il est prédéfini pour
inclure tous les éléments requis, les quantités
peuvent étre ajustées par le client, la
personnalisation s’effectue une seule fois pour tous
les produits dynamiques, et il accélere le processus
de commande.

CLASSIC KIT

Separate products are ordered
together in packages or 'kits' in
one click. Any customization
affects all items simultaneously.
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Le deuxieme type de kit concerne une commande en
gros ou sont énumérés les articles standard, le client
peut choisir de les inclure, et en sélectionner la
guantité. - Par exemple, un kit « salon

professionnel » peut dresser la liste de tous les
articles disponibles. Le client peut sélectionner les
articles requis ainsi que leur quantité.

CLASSICKIT

Separate products are ordered
together in packages or 'kits' in
one click. Any customization
affects all items simultaneausly.

BULK ORDER KIT

Like the Classic Kit, products can
be ordered as 'kits', but the user
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un Kit Classique.

Nous avons ici le magasin Banco de Euro, et ce kit va
permettre a une succursale de commander des
documents d'accompagnement marketing pour
promouvoir des préts sur valeur nette immobiliére.

Le kit comprend une affiche, un paquet de 200
brochures, une banniere déroulante et une affiche
promotionnelle a poser sur table.

Home Equity Promotion Kit




Le directeur de la succursale peut ajuster la quantité
d'articles requis, et sélectionner par exemple deux
articles.

Vous remarquerez les mises a jour des prix.

L'étape suivante permet la personnalisation de tous
les produits dynamiques dans le kit.

Ici, ce n’est que I'emplacement de la succursale qui
change.

Je peux cliquer pour afficher un apercu et les deux
produits dynamiques apparaissent, me permettant
de les passer en revue.

L'affichage vous permet ici de voir le nom du
spécialiste des préts de Chicago, sa photo et son
adresse.

Je peux donc continuer et ajouter le kit dans le
panier.

Le kit « salon professionnel » est un kit de commande
en gros. Tous les produits disponibles sont
répertoriés, vous pouvez cliquer pour ajouter les
articles que souhaitez acheter.

Sélectionnez ensuite la quantité requise.
Si nécessaire, vous pouvez modifier les propriétés, et

la méme étape de personnalisation est utilisée pour
tous les produits dynamiques.
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Le « Kitting » est une fonctionnalité fréquemment
demandée, et a juste titre. Les kits présentent de
nombreux avantages : A la fois pour le client et pour
le propriétaire du magasin.

Le premier avantage est |'efficacité : En seulement
quelques clics, vous pouvez commander plusieurs
produits, y compris la saisie des valeurs de
personnalisation pour tous les produits dynamiques,
en une seule opération.

Les kits sont prédéfinis par I'administrateur, des
instructions ne sont donc pas nécessaires quant aux
produits requis, vous ne risquez donc plus de passer
des commandes incomplétes avec omission
d'articles.

Lorsqu'un client choisit un kit produit déja
commandé dans le passé, uStore propose de
configurer le kit sur la base de la derniere commande

uStore Kit
Product
Benefits

Why kitting is a useful
uStore product type

» Efficient order experience
= Add multiple products to the cart inone step
= Customize all dynamic products in the kit at once

» Kit is predefined - no need for instructions or
accidentally missed items

» Optimized for simple repeat orders

= Inventory levels tracked for products sold
both individually or in a kit

« Offer discounts to items in the kit
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- ce qui se traduit par un gain de temps et d’énergie
pour les acheteurs fréquents.

Les produits uStore ayant un inventaire configuré
peuvent étre vendus séparément et bénéficier de la
gestion automatique d’une partie de kit avec des
mémes niveaux de stocks de produits.

Dernier point, mais non le moindre, lors de la vente
du méme produit séparément et comme faisant
partie d'un kit, il est possible de configurer la
tarification différemment.

Par exemple, pour accorder un rabais lorsque le
produit fait partie du kit.

Les vidéos suivantes de cette série expliquent
comment installer et configurer les produits kits de
uStore.




