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Voice over script
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Hola. Bienvenido a XMPie.

Este video presenta la nueva caracteristica del
producto Kit lanzada en la versién 11 de uStore.
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uStore Kit Product Overview
uStore v11, released August 2019
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Los Kits en uStore pueden configurarse de varias
maneras - y lo demostraré en los siguientes videos -
pero hay dos tipos basicos de Kits que demuestran lo
util que es el producto Kit.

El primero es el Kit clasico donde ciertos productos se
venden siempre juntos. — Por ejemplo, un kit de
nuevo empleado que contiene un folleto de
informacidn de la empresa, tarjetas de visita, folleto
de beneficios, etc.

Este tipo de kit es util porque esta predefinido para
incluir todos los articulos necesarios, el cliente puede
ajustar las cantidades, la personalizacién se hace una
sola vez para todos los productos dinamicos, y
acelera el proceso de pedido.

CLASSIC KIT

Separate products are ordered
together in packages or 'kits' in
one click. Any customization
affects all items simultaneously.

La segunda clase de kit es un pedido al por mayor
donde se enumeran los articulos estandar, el cliente
puede elegir incluirlos y seleccionar la cantidad. — Por
ejemplo, un kit de feria comercial puede enumerar
todos los articulos disponibles. El cliente puede
seleccionar los articulos necesarios y la cantidad.

CLASSIC KIT

Separate products are ordered
together in packages or 'kits' in
one click. Any customization
affects all items simultaneously.
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clasico.

Aqui tenemos la tienda del Banco de Euro y este kit
es para una sucursal para solicitar material de
marketing para promover préstamos respaldados por
capital inmobiliario.

El kit incluye un pdster, un paquete de 200 folletos,
un banner enrollable y un cartel de promocién de
sobremesa.

El gerente de la sucursal puede ajustar la cantidad de
articulos requeridos, por ejemplo, quiero dos

posters.

Observe las actualizaciones de precios.

DE EURO

Home Equity Promation Kit

Kt incladas




Y en el siguiente paso, es la personalizacién de todos
los productos dindmicos del kit.

En este caso, Unicamente cambia la ubicacion de la
sucursal.

Puedo hacer clic para previsualizar, y los dos
productos dindmicos estan aqui para que los revise.

Puede ver que aparece aqui el nombre, la fotoy la
direccion del especialista en préstamos de Chicago.

Y puedo continuar para agregar el kit al carrito.

El kit de feria comercial es un kit de pedido al por
mayor. Puede ver que todos los productos
disponibles estan listados y hacer clic para agregar
los articulos que desea comprar.

Luego seleccione la cantidad requerida.
Si es necesario, puede modificar propiedades y se

utiliza el mismo paso de personalizacion para todos
los productos dindmicos.

Home Equity Promotion Kit
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La Integracion de productos es una funcién
frecuentemente solicitada y con buenas razones. Los
kits tienen muchos beneficios: tanto para el cliente
como para el propietario de la tienda.

El primero es la eficiencia: con solo unos pocos clics
puede pedir varios productos, incluyendo la
introduccion de valores de personalizacion para
todos los productos dinamicos, en un solo paso.

Los kits son predefinidos por el administrador, por lo
gue no hay necesidad de instrucciones sobre qué
productos se requieren, y no mas pedidos
incompletos con articulos omitidos.

Cuando un cliente selecciona un producto Kit, y lo ha
pedido antes, uStore le ofrece configurar el kit segin
el ultimo pedido; esto puede ahorrar mucho tiempo
y esfuerzo a los compradores frecuentes.

los productos de uStore que tienen el inventario
configurado pueden venderse por separado y como
parte de un kit con los mismos niveles de inventario
de productos que se gestionan automaticamente.

uStore

Kit Product

Benefits
Why kitting is an
important new feature

inuStorevil

« Efficient order experience
« Add multiple products to the cart in one step
+ Customize all dynamic products in the kit at once

+ Kit is predefined - no need for instructions or
accidentally missed items

+ Optimized for simple repeat orders

* Inventory levels tracked for products sold
both individually or in a kit

* Offer discounts to items in the kit
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Por ultimo, pero no menos importante, cuando se
vende el mismo producto por separado y como parte
de un kit, es posible configurar los precios de forma
diferente.

Por ejemplo, aplicar un descuento cuando el
producto es parte del kit.

Los siguientes videos de esta serie muestran cémo

instalar y configurar los productos del kit en la
versién 11 de uStore y posteriores.




